
АННОТАЦИЯ 

дисциплины «Организация, технология и проектирование предприятий» 

 

Объем трудоемкости: 4 зачетные единицы (144  часа, из них – 60 часов аудиторной 

нагрузки: лекционных 18  час., практических 36) час.; 6 ч. – контроль самостоятельной рабо-

ты, 0,3 часа – иная контактная работа, 48  часов самостоятельной работы и 35,7 часов - 

контроль знаний в виде экзамена). 

Цель дисциплины:  

дать теоретические основы и практические навыки организации торгово-

технологических процессов на предприятиях торговли и сферы услуг, сформировать у студен-

тов навыки профессиональной деятельности в сфере торговли и услуг, обучение теоретическим 

и прикладным знаниями о сложном механизме процесса доведения товаров от места производ-

ства до потребителей, о путях повышения эффективности этого процесса на всех его стадиях, 

интенсификации функционирования отдельных торгово-технологических звеньев и операций, 

всей совокупности процесса товародвижения на основе развития предпринимательской иници-

ативы.  

Задачи дисциплины: 

– изучить виды, типы и функции коммерческих предприятий; 

– изучить материально-техническую базу, виды и назначение оптовой и розничной тор-

говой сети, товарных складов; 

– освоить организацию торгово-технологического  процесса предприятий торговли; 

– рассмотреть принципы, нормы и методы проектирования коммерческих предприятий, 

организацию их строительства и капитального ремонта; 

– освоить правила эксплуатации и нормы безопасности на предприятиях торговли и сфе-

ры услуг; 

– изучить правила охраны труда на предприятиях торговли и сферы услуг. 

 

Место дисциплины в структуре ООП ВО  
Дисциплина «Организация, технология и проектирование предприятий» относится к ва-

риативной части Блока 1 Дисциплины учебного плана  бакалавриата направления 38.03.06 «Тор-

говое дело», профиль: «Маркетинг в торговле» и «маркетинг услуг», является дисциплиной по вы-

бору. Её изучение запланировано в 6 семестре, 3 курса. 

 

Требования к уровню освоения дисциплины  

Процесс изучения дисциплины направлен на формирование следующих компетенций: 

ОПК – 5, ПК- 2, ПК – 7, ПК – 8. 

 
№ 

п.

п 

Индекс 

компетен-

ции 

Содержание ком-

петенции (или её 

части) 

В результате изучения учебной дисциплины обучающиеся должны 

знать уметь владеть 

1. ОПК – 5 готовностью ра-

ботать с техниче-
ской документа-

цией, необходи-

мой для профес-

сиональной дея-

тельности (ком-

мерческой, мар-

кетинговой, ре-

кламной, логи-

стической, това-

роведной и (или) 

торгово-

структуру 

технической документа-
ции, используемой в ходе 

проектирования торговых 

предприятий, правила со-

ставления технической 

документации в ходе реа-

лизации технологических 

процессов в торговле. 

Составлять, проверять и 

анализировать техниче-
скую документацию, 

сопровождающую тех-

нологические процессы 

торговых предприятий. 

Уметь составлять, про-

верять правильность 

оформления и анализи-

ровать проектную до-

кументацию в ходе ор-

ганизации торговой 

деятельности 

Методами анали-

за и проверки 
технической до-

кументации в 

процессе управ-

ления технологи-

ческими и про-

ектными работа-

ми в торговле. 



2 

 

№ 

п.

п 

Индекс 

компетен-

ции 

Содержание ком-

петенции (или её 

части) 

В результате изучения учебной дисциплины обучающиеся должны 

знать уметь владеть 

технологической) 

и проверять пра-

вильность ее 

оформления 

2. ПК-2 способностью 

осуществлять 

управление тор-

гово-

технологически-

ми процессами на 

предприятии, 
регулировать 

процессы хране-

ния, проводить 

инвентаризацию, 

определять и ми-

нимизировать 

затраты матери-

альных и трудо-

вых ресурсов, а 

также учитывать 

и списывать по-
тери 

организационно-правовые 

формы предприятий, их 

ресурсы, экономические 

показатели деятельности 

предприя-

тий,статистические методы 

оценки и прогнозирования 
коммерческой, маркетин-

говой, товароведной, логи-

стической и рекламной 

деятельности, этапы про-

ведения инвентаризации, 

нормы и правила списания 

потерь. 

Уметь осуществлять 

управление торгово-

технологическими про-

цессами, в частности 

уметь осуществлять 

контроль за хранением 

товарных ценностей,, 
уметь проводить инвен-

таризацию, уметь при-

менять методы списа-

ния потерь, методы ми-

нимизации затрат ре-

сурсов торгового пред-

приятия. 

 

 

 

 
 

 

 

 

Навыками эф-

фективного 

управления тор-

гово-

технологически-

ми процессами с 

целью эффектив-
ного использова-

ния ресурсов 

предприятия, 

минимизации 

затрат и исклю-

чения потерь. 

 

 

 

 

 
 

 

3. ПК-7 способностью 

организовывать и 

планировать ма-

териально-

техническое 

обеспечение 

предприятий, 

закупку и прода-

жу товаров 

виды, типы, функции тор-

говых предприятий и 

управление торгово-

технологическим процес-

сом; основные этапы про-

даж и стратегии продаж. 

 

осуществлять, планиро-

вание, организацию и 

анализ материально-

технического обеспече-

ния торгового предпри-

ятия, осуществлять 

контроль коммерческой 

деятельности, прогно-

зировать ее результаты. 
Уметь самостоятельно 

осуществлять закупку и 

продажу товаров,  

Способностью 

организовывать, 

планировать и 

анализировать 

материально-

техническое 

обеспечение тор-

гового предприя-

тия, 
Навыками кон-

троля за осу-

ществлением 

коммерческой 

деятельности и 

способностью 

оценивать её ре-

зультативность.  

Навыками закуп-

ки и продажи 

товаров. 

4. ПК-8 готовностью 
обеспечивать 

необходимый 

уровень качества 

торгового обслу-

живания 

Понятие, сущность и зна-
чение качества торгового 

обслуживания. Систему 

показателей оценки каче-

ства обслуживания.  

формировать ассорти-
мент, оценивать каче-

ство; 

учитывать  и регулиро-

вать сохраняющие то-

вары факторы; 

получать товарную ин-

формацию об осново-

полагающих характери-

стиках товаров из мар-

кировки товаросопро-

Владеть прогрес-
сивными мето-

дами продажи 

товаров и услуг. 

методами оценки 

качества торго-

вого обслужива-

ния. Методами 

расчета показа-

телей качества 

торгового об-
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№ 

п.

п 

Индекс 

компетен-

ции 

Содержание ком-

петенции (или её 

части) 

В результате изучения учебной дисциплины обучающиеся должны 

знать уметь владеть 

водительных докумен-

тов. Методикой расчёта 

и оценки показателей 

качества торгового об-

служивания. 

служивания 

Структура дисциплины:  

 

№  Наименование тем 

Количество часов 

Всего 

Аудиторная 

работа 

Самосто-

ятельная 

работа 

Л ПЗ ЛР СРС 
1 2 3 4 5 6 7 

1.  Сущность процесса товародвижения 8 2 4  2 

2.  Тара и тарные операции на складе 10  2 4  4  

3.  Организация перевозки товаров 12 2 4  6  

4.  Оптовые предприятия их типы и виды. 10  2 4  4 

5.  Склады в оптовой торговле 10  2 4   4 

6.  Техническое оборудование склада. Организация и тех-

нология складских операций. 
14  2 4  8 

7.  Розничная торговая сеть. Организация торгово-

технологического процесса. 
12  2 4  6 

8.  Организация охраны труда на предприятиях торговли  14  2 4  8 

9.  Основы категорийного менеджмента в управлении тор-
говым ассортиментом 

12  2 4  6 

10.  Сущность процесса товародвижения 8  2 4  2 

 Итого по дисциплине:  18  36 - 48  

Примечание: Л – лекции, ПЗ – практические занятия / семинары, ЛР – лабораторные занятия, 

СРС – самостоятельная работа студента 

 

Курсовые работы: не предусмотрены 

 

Форма проведения аттестации по дисциплине: экзамен 

 

Основная литература: 

1. Дашков Л. П. , Памбухчиянц В. К. , Памбухчиянц О. В.Организация, технология и 

проектирование предприятий (в торговле): учебник. 12-е изд., перераб. и доп. – 

М.: Издательско-торговая корпорация «Дашков и К°», 2015, 456 с. URL: 

https://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=375810 

2. Дашков Л. П. , Памбухчиянц О. В. Организация и управление коммерческой деятель-

ностью: учебник. 2-е изд., перераб. – М.: Издательско-торговая корпорация «Дашков и К°», 

2015, 400 с. URL: http://biblioclub.ru/index.php?page=book_red&id=375809&sr=1 

 

Авторы: Муратова А. Р. 
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